
CURRICULUM VITAE  

SIMONE MARINO  

  

Esperienze professionali: 

  

 

 2022- 2024 

Project Manager-Esperto Gestionale PNRR-Team Leader  

-Dipartimento della Funzione Pubblica- 

Regione Emilia-Romagna - Direzione Generale Risorse, Europa, Innovazione e Istituzioni (REII)  

Misura 1 – Componente 1 – Subinvestimento 2.2.1 finanziato dall’Unione Europea – Next Generation EU 

Viale Aldo Moro 18, Bologna. 

 

 2019-2022:   

Strategy, Finance, Risk & In-kind Contribution Management  

Cherenkov Telescope Array Observatory gGmbh  

Via P.Gobetti, Bologna.  

 

 2018 -2019   

Public Procurement                 
INAF - IAPS (Istituto Nazionale di Astrofisica)  

Via Fosso del Cavaliere 100, Roma  

 

 

 2018 -2019  
Practicing Tax Accountant, Finance and Business Consultant                                                            
Studio consulenza commerciale e fiscale e tributaria, Scariati 

Via Della Repubblica 99, Capaccio-Paestum (SA)  

 

 2016-2017  

International Export clerk                        

DHL GLOBAL FORWARDING (Deutche Post Group)  
Via della Corona Boreale 6 – Fiumicino (Roma), Italy  

 

 2016  

Front & back office Assistant Manager                        

Reginal srl  
Via degli Aldobrandeschi (Roma) 

 

 2015  
       International Export Clerck  

JAS ITALY Spa (internship)  
Via Capri – 80026 Napoli 

 

 2012 – 2013  
Junior Sales & Marketing Manager  

Grand Hotel Salerno   
Via Lungomare Tafuri, Salerno. 



 2009 –2011  
Junior Front office Manager   

Durrant Hotel  

George Street– London, UK 

 

Istruzione e Formazione 

  

 2020-2022 MBA - Executive Master in Business Administration (General Management) 

Liuc Business School  
Liuc-Università Cattaneo   

 C.so Matteotti 22, Castellanza (Va)   

 

 

 2021 MBA Elective course 

Strategy & Business Models 

IÈSEG School of Management 

     Le Grand Arche, Parvis de la Défense,  

       Paris (France) 

 

 

  2022 MBA Elective course 

Creating Sustainable Value 

IÈSEG School of Management 

Le Grand Arche, Parvis de la Défense, 

Paris (France) 

 

 

 2020- 2021 Master: 
Global Marketing, Communication & Made in Italy   
Italia-Usa Foundation with membership of Ministry of University and Research, United Nation Academic Impact, 

Italian Trade Agency (ICE).   

 

 
 2018-2019 Executive Master: (II°Liv) 

CFO (Chief Financial Officer)- Direzione Amministrazione, Finanza e Controllo di gestione  
Pisa Business School   

Università di Pisa   
 Via Ridolfi 10 - 56124 Pisa (Italy) 

   

 

 2016 Master:    
Marketing & Sales Management   

Salerno Formazione  
Via A. Migliorati 11, Salerno (Italy) 

 

 Laurea Magistrale in Economia:   
Business Administration and International Management                                                                                                                 
Università di Napoli “Parthenope”   
Via Acton 38, Napoli (Italy)  

 

 



Ulteriori corsi e certificazioni: 

  

 2022 Certificazione di Project Management 

ISIPM - Istituto Italiano di Project Management 

 

 2009 Certificazione ECDL 
AICA 

 

 2020 Corso professionale: “Internal Auditing”  
        ANDAF (Associazione Nazionale Direttori Amministrativi e Finanziari) 

 

 2020 Corso professionale: “Controllo di gestione” Walter Kluwer-IPSOA 

 

Memberships 

  

 Membro di ANDAF   
(Associazione Nazionale Direttori Amministrativi e Finanziari)  

  

 Membro di Federmanager 

 

 Membro di AMCFO, Pisa Business School Master CFO.  
(Associazione Master CFO- Chief Financial Officer - Università di Pisa)  
  

Competenze linguistiche 

  

Italiano: Madre lingua.  
Inglese: Ottima padronanza sia scritta che parlata.  
Francese: Buona padronanza sia scritta che parlata.  
Spagnolo: Sufficiente padronanza sia scritta che parlata. 

 

Competenze sociali, organizzative e tecniche:  

  

• Leadership;  
• Eccellente capacità di team working  
• Competenze di Business;   
• Eccellente abilità di lavorare in contesti multiculturali e multidisciplinari;  
• Eccellente abilità di relazione con persone di diverso background professionale;  
• Proattivo and flessibile;  
• Eccellenti competenze di comunicazione, mediazione e negoziazione;   
• Buone capacità di ascolto e persuasione  
• Forte determinazione a raggiungere gli obiettivi;  
• Forte resistenza a lavorare sotto stress;  
• Buone abilità a gestire i processi;  
• Buone capacità di problem solving; 
• Buona conoscenza di Windows OS, Microsoft Office, Sistemi informativi integrati, Team System, Power BI.  

 

 
Autorizzo il trattamento dei miei dati personali presenti nel CV ai sensi dell’art. 13 d. lgs. 30 giugno 2003 n. 196 - “Codice in materia di protezione dei 

dati personali” e dell’art. 13 GDPR 679/16 - “Regolamento europeo sulla protezione dei dati personali”. 
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